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2. INFORME RESUMIDO O EJECUTIVO DE LA GESTION:

El periodo de gestion inicio el 01 de julio de 2016, en el area de Ventas donde realicé labores
durante 2 meses, posteriormente me integro al area de mercadeo donde desarrollo mi labor
como directora de la marca Ron Medellin durante el resto de la gestién.

Desde la direccion de la marca Ron Medellin desempené todas las funciones que esta
amerita como estrategias publicitarias y de mercadeo alineadas con el plan cuatrienio,
liderar los diferentes proyectos relacionados con la marcay nuevos productos, aprobacion
de piezas publicitarias y demas tareas del cargo. Adicionalmente se realizé con la
supervision de contratos designados por el gerente y demas funciones operativas del cargo.

Se comenzd con la creacion del plan de mercadeo para el afio 2017, ya que la anterior
directora de mercadeo no dejé dicho plan, se inicia el plan de mercadeo con la nueva
directora Stephanie Suarez en conjunto con toda el area de mercadeo. Dejando asi dicho
plan establecido y listo para su aplicacion, este plan se encuentra en Archivo en la serie
documental Plan de Mercadeo 2017, Direccion de Mercadeo Rad. 2017020034984 .

También se deja radicado el plan cuatrienio creado como iniciativa del Subgerente de
Mercadeo y Ventas, para el periodo 2016 — 2019. Estos dos documentos, son el soporte de
la Gestion de la Direccion de Mercadeo.

Para darle continuidad al Plan Cuatrienio 2016 — 2019 e ir alineados con este, se da
continuidad a la gestion con todos los proyectos que se desarrollaron para la marca, donde




lo que se pretendié fue fortalecer la marca Ron Medellin para ser la preferida por el
consumidory por el canal de distribucion, a través de las campafias de comunicacién, apoyo
al canal y ampliacién del portafolio para satisfacer los gustos y necesidades de nuestros
clientes y consumidores. Paralograrlo nos basamos en el plan estratégico, manteniendo el
liderazgo y la recordacion de marca en la categoria y continuar siendo la marca con mayor
participacion de mercados.

El Plan Cuatrienio se encuentra en Archivo en la serie documental Plan Cuatrienio,
Subgerencia de Mercadeo y Ventas. Rad. 2017020042845.

Se realiza la actualizacion del plan de mercadeo 2018 por parte de la nueva directora de
mercadeo Juliana Giraldo Macias, ya que la anterior directora de mercadeo no dejé dicho
plan radicado. Dejando asi dicho plan establecido y listo para su aplicacién, este plan se
encuentra en Archivo en la serie documental Plan de Mercadeo 2018, Direccion de
Mercadeo Rad. 2018020081143.

Para darle continuidad al Plan Cuatrienio 2016 — 2019 e ir alineados con este, se continué
con los proyectos planteados en este, donde se destacan los mas importantes durante mi
gestion:

INNOVACION:

1. NUEVA IMAGEN RON MEDELLIN 5 ANOS SIN AZUCAR ADICIONADO: Con este
cambio de imagen lo que se hizo fue refrescarla marca, para darle mayor protagonismo
debido ala tendencia del consumode Ron en Colombia y realizar actualizacion de logo,
textos legales y nueva forma del envase. Se lidera esta renovacién desde la marca
donde se realiza la validacion de las propuestas de disefos, colores y muestras finales.
Estado: Se desarrollaron y se aprobaron todos los disefios correspondientes.
Actualmente la nueva imagen de Ron Medellin Extra Afejo 5 Afios ya se encuentran
con registro Invima y disponible para la venta. Y se entregaron a todos los
comercializadores los artes de la campana para comunicar el cambio de imagen.
Observaciones: Los lanzamientos de esta nueva imagen se realizé de acuerdo a los
inventarios que tenian cada uno de los comercializadores en sus zonas.

Anexo 1. NUEVA IMAGEN RON MEDELLIN 5ANOS

2. Nuevalmagen TetraPrisma Ron Medellin aiejo 3 afios: Con este cambiode imagen

se logro refrescar la marca, para darle mayor protagonismo debido a la tendencia del
consumo de Ron en Colombia y realizar actualizacion de logo y textos legales en dicho
envase. Se lidera estarenovacion desde la marca donde se realiza la validacion de las
propuestas de disefios, colores y muestras finales.
Estado: Se desarroll6 y se aprobd disefo. Actualmente la nueva imagen de Ron
Medellin Afiejo 3 Aflos en presentacion tetra prisma 260 mly 1050 mlya se encuentran
con registro Invima y disponible para la venta. Ye entregaron a todos los
comercializadores los artes de la campana para comunicar el cambio de imagen.



Observaciones: Los lanzamientos de esta nueva imagen se realizara de acuerdo a los
inventarios que tengan cada uno de los comercializadores en sus zonas.

Anexo 2. NUEVA IMAGEN TETRA RON MEDELLIN ANEJO 3 ANOS

3. Nuevalmagen Vidrio Ron Medellin Aiejo 3 afios: Con este cambio de imagen lo que
se logré fue refrescar la marca, para darle mayor protagonismo debido a la tendencia
del consumo de Ron en Colombia, se toma la decisidn entonces de realizar
actualizacion de envase y etiqueta, ya que esta presentacion presentaba en su logo y
textos legales una version desactualizada, ademas, en cuanto al envase, la imagen era
vista como antigua y/o vieja. Se lidera esta renovacion desde la marca donde se realiza
la construccién de toda la imagen de la nueva presentacion desde el disefio del envase
hasta la validacion de las propuestas de disefios de etiquetas, colores y muestras
finales.

Estado: Se desarrollo y se aprobd disefo. Actualmente la nueva imagen de Ron
Medellin Afiejo 3 Aios en presentacion vidrio 375 mly 750 ml, ya se encuentran con
registro Invima y disponible para la venta. Ya se entregaron a todos los
comercializadores los artes de la campafa para comunicar el cambio de imagen. Para
las presentaciones de 1000 mly 2000 ml se realizé cambio de etiqueta, pero el envase
se mantiene de la misma forma.

Observaciones: Los lanzamientos de esta nueva imagen se realizara de acuerdo a los
inventarios que tengan cada uno de los comercializadores en sus zonas.

Anexo 3. NUEVA IMAGEN VIDRIO RON MEDELLIN ANEJO 3 ANOS

4. PROYECTOCARIBE - RON MEDELLIN DORADO: Se inicio el proceso de revisar la
posibilidad de tener un Ron con caracteristicas de sabor dulce o macerado, teniendo
asi otra opcioén para el consumidory un ron mas joven para competir en mercados donde
hay sensibilidad al precio. En este proyecto se unifican estas dos premisas buen precio
y un sabor diferente. Se lidera este nuevo producto de manera global donde se validan
cada uno de los componentes que interfieren para el desarrollo de este nuevo producto
como validacién de disefios, muestras, propuestas de envases, tapas, etiquetas,
referencias comerciales, campafia de lanzamiento, etc.

Estado: Se desarrolld y se aprobd a través de un estudio Focus Group, en Medellin,
Manizales y Bogota, el sabor y la presentacion de este producto. Se definié el nombre
de Ron Medellin Dorado, actualmente este nuevo producto viene en presentacion vidrio
375 mly 750 ml, ya se encuentran con registro Invima vy disponible para la venta. Ya
entregaron a todos los comercializadores los artes de la campafia para comunicar el
este nuevo producto. Se deja registro Invima aprobado para las presentaciones de treta
en 260 mly 1050 ml.

Observaciones: Se realiza lanzamiento en el mes de noviembre de 2018 y se inician
las actividades de promocion en los diferentes canales en el mes de diciembre.

Anexo 4. NUEVO PROYECTO RON MEDELLIN DORADO




5. PROYECTO CENTENARIO (RON MEDELLIN CENTURIA 49 ANOS - RON
MEDELLIN GRAN SOLERA): Para la celebracion del centenario de la FLA se planted
en tener dos versiones conmemorativas para la categoria de Ron Medellin, una de ellas
es edicion limitada y no comercial denominada Ron Medellin Centuria 49 Anos de
anejamiento; y para la edicién limitada y comercial denominada Ron Medellin Gran
Solera19 Anos de afiejamiento en sistema solera. Se lidera este proyecto de manera
global desde la marca Ron Medellin, donde se realizan las validaciones
correspondientes a los disefios, muestras, propuestas de envases, tapas, etiquetas,
estuches, referencias comerciales, campafa publicitaria, campana de lanzamiento, etc.
Estado: Se eligieron los disefios para envases, tapas, etiquetas y estuches para ambos
productos, se tiene registro Invima de ambos productos. Se realizé la produccién y la
comercializacion de ambos productos.

Observaciones: Lanzamiento en febrero de 2019.

Anexo 5. NUEVO PROYECTO CENTENARIO

6. Ingreso al Valle del Cauca con Ron Medellin.
Para incrementar las ventas de Ron Medellin ingresando a nuevos territorios donde hoy
no hay distribucion, se logra obtener permiso de introduccion para poder comercializar
el portafolio de Ron Medellin en el departamento del Valle del Cauca. Se realizan varias
propuestas de Key Visual para la campafa de ingreso a este departamento.

Anexo 6. INGRESO AL VALLE DEL CAUCA CON RON MEDELLIN

MANTENIMIENTO DEL POSICIONAMIENTO:

Campanas y Validadores

1. CAMPANAS RON MEDELLIN

Ron Medellin estuvo presente en diferentes celebraciones en fechas especiales y fiestas
Nacionales, las cuales se encuentran soportadas en el Anexo 7. CAMPANAS RON
MEDELLIN, con dichas campaias se implementaron estrategias digitales y de consumo a
nivel nacional. Se vistieron las redes sociales, donde cada campana tenia look en cada red
social de la marca. Se realzaron algunos concursos digitales en algunas campafas
especificas y temporadas con la marca.

Anexo 7. CAMPANAS RON MEDELLIN

2. VALIDADORES DE MARCA

1. VALIDADOR RON MEDELLIN: PASABORDO: La Subgerencia de Mercadeo y
Ventas decidié hacer mas fuerte la marca dentro de los consumidores jévenes y de
acuerdo a este segmento los géneros musicales y nuevos grupos tienen un impacto muy



valioso, pues se vuelven en validadores de marca que mueven el consumo de los
productos. Por este motivo se toma como imagen de marca a la agrupaciéon Pasabordo,
pues esta representa los atributos de marca relevantes para Ron Medellin y el publico
joven, siendo asi un gran apoyo para el posicionamiento de Ron Medellin en las redes
sociales. Vigencia 2016-2017-2018

Anexo 8. PASABORDO CONRON MEDELLIN

2. VALIDADOR RON MEDELLIN: WILFRAN CASTILLO

Desde la subgerencia de mercadeo y ventas, se decide que para Ron Medellin es
importante tener un validador en la zona costa, y para ello se propone y se aprueba como
validador de marca en el area digital al cantautor Wilfran Castillo, Es el cantautor
colombiano con mayor numero de éxitos. Sus mas de 500 obras grabadas lo han
convertido en uno de los mas importantes y destacados autores de habla hispana.
Artistas como Fonseca, Victor Manuelle, Silvestre Dangond, Grupo SIAM, Martin Elias,
Felipe Pelaez, Eddy Herrera, Dread Mar, entre otros nacionales e internacionales, han
hecho logrado éxitos importantes escritos de su pufio y melodia. Es un artista que tiene
buen manejo de redes sociales y un publico cautivo de la zona costa. Se realiza apoyo
desde la direccion de la marca para todo lo relacionado con la aplicacion de marca y
actividades programadas con el artista con Ron Medellin. Vigencia 2017-2018-2019.

Anexo 9. WILFRAN CASTILLO CON RON MEDELLIN

3. CAMBIO IMAGEN ESTUCHES PROMOCIONALES

Se realiz6 toda la gestion para cambiar la estructura de los estuches promocionales de Ron
Medellin 5, 8 y 12 afios y Cremade Ron Medellin, ya que el tamafio anterior era muy grande
y ocupaba un gran porcentaje en los lineales de los puntos de venta. Por tal razén se decide
ajustar las medidas para que se optimice el espacio en lineales.

Anexo 10. CAMBIO IMAGEN ESTUCHES PROMOCIONALES

4. PARTICIPACION EN EL MONDE SELECTION Y ENITQI

Se realiza envio de todo el portafolio de la categoria de Ron Medellin para participar en los
dos concursos mas importantes en la categoria de licores a nivel mundial, en donde cada
producto enviado tuvo un galardéon. Al conocer la noticia, implementamos una comunicacion
en prensa, revistas, vallas, radio y redes sociales. Y gracias a la acogida de los medios
logramos obtener FreePress con esta noticia.

MONDE SELECTION ABRIL 2017 ITQI JUNIO 2017
Ron Medellin afiejo- Plata = Ron Medellin afiejo 3 afios- 2 estrellas de Oro
Ron Medellin Extra Afiejo 8 Afios- Oro = Ron Medellin Extra afejo 5 afios Sin Azucar- 2 estrellas
Ron Medellin Extra afiejo 5 afios Sin Azucar de oro
Adicionado- Oro = Ron Medellin Extra Afiejo 8 Afos- 3 estrellas de Oro
Crema de Ron Medellin 8 afos- Gran Oro = Ron Medellin Gran Reserva 12 afos- 3 estrellas de oro
Ron Medellin Gran Reserva 12 afios- Gran [ = Crema de Ron Medellin- 3 estrellas de Oro
Oro




Anexo 11. PREMIOS MONDE SELECTION Y PREMIOS ITQI
Anexo 12. INFORME FLOW CHART MONDE SELECTION

5. CAMPANA INTERNACIONAL

Siendo conscientes de las necesidades del mercado internacional para comunicar
asertivamente la marca para Ron Medellin, es fundamental contar con una campana que
cumpla las diferentes caracteristicas o requerimientos internacionales, debido a que la
comunicacion es diferente encada pais, por tal razén se decide realizar una campana que
cumpla con comunicar un mensaje para los colombianos en los paises donde tenemos
participacion y para los nativos de esos paises, invitandolos a probar un nuevo sabor en la
categoria de Ron.

Estado: Aprobada, pendiente de implementacion por el area de Negocios Internacionales.

Anexo 13. CAMPANA INTERNACIONAL RON MEDELLIN

6. CAMBIO DEL SLOGAN DE RON MEDELLIN

Teniendo en cuenta la importancia de fortalecer y crecer en la categoria de Ron, se decidié
hacer una revision del slogan que se tenia, el cual, de acuerdo al analisis, no cumplia con
lo que se queria reflejar del producto pues hablaba de “La esencia de un buen ron”, el cual
se quedaba corto con la calidad y el status de nuestros productos. Adicionalmente, estaba
diagramado como si fuera un logo, lo cual, de acuerdo a mi concepto como directora de la
marca Ron Medellin y en conjunto con la directora de mercadeo y la recomendacion de la
agencia no deberia ser asi, pues se le estan presentando muchos logos al consumidor y
puede generar confusiones, el logo que debe prevalecer es el de Ron Medellin. El producto
entonces adopto el eslogan “La Esencia del Mejor”.

Anexo 14. CAMBIO DE SLOGAN DE RON MEDELLIN

7. MANUAL DE MARCA RON MEDELLIN

Se realiza actualizacién del manual de marca para Aguardiente Antioquefio con el objetivo
de manejar una misma comunicacion e imagen.

Anexo 15. MANUAL DE MARCA RON MEDELLIN

8. MATERIA DE MARCA: Calendarios, cuaderno, portavasos, lapiceros y agendas
ecoldégicas AA alusivos a la conmemoraciéon de los 100 ainos de la FLA

Con la imagen de marca de Ron Medellin se realizé un calendario de escritorio y de
pared, cuaderno, portavasos, lapiceros y agendas ecolégicas alusivos al centenario de la
Fabrica de Licores y Alcoholes de Antioquia.

Anexo 16. CALENDARIO Y CUADERNO RON MEDELLIN 100 ANOS



DIGITAL

FACEBOOK
Crecimiento de fans

INSTAGRAM

TWITTER

Fans de 2016 96.000
Fans de 2020 (a junio) 138.238
FANS GANADOS 42.238
CRECIMIENTO 44%
Crecimiento de seguidores
Seguidores de 2016 2.463
Seguidores de 2020 (a junio) 19.191
SEGUIDORES GANADOS 16.128
CRECIMIENTO 679%
Crecimiento de seguidores
Seguidores de 2016 589
Seguidores de 2020 (a junio) 1.900
SEGUIDORES GANADOS 1.311
CRECIMIENTO 223%

Anexo 17. INFORME REDES SOCIALES RM

1.

CONCURSOSDIGITALES RON MEDELLIN

Durante el afio 2017 se realizaron 5 concursos con la marca Ron Medellin, esto con el fin
de dinamizar las redes sociales de la marca. Este tipo de estrategias generan
posicionamiento de marca, acercamiento con el consumidor final y engagement:

CONCURSO AMORY AMISTAD: Este concurso se realizé con el fin de generar mas
engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e incrementar los
seguidores y fans en las redes sociales de la marca. Se aumentaron mas de 190
seguidores en Instagram y generando mas de 850 interacciones en esta red social.
Esta actividad consistia en que 5 amigos se unian para comentar en el menor tiempo
posible en el post designado para el concursoy asi ganarse cada uno una botella
750ml de RM 5 arfios. Fueron 5 grupos los ganadores de esta actividad.

CONCURSO HALLOWEEN: Este concurso se realiz6 con el fin de generar
engagement y aumentar fans en Facebook, logrando asi mas de 150 interacciones
en estared social. Esta actividad consistia en que los fans debian adivinar cual era la
pelicula de terror que se plasmaba en la pieza, fueron 10 publicaciones de concurso
y cada una tenia un ganador, el cual obtenia por parte de la marca una botella 750ml
de RM 5 afios y otra de RM 3 afos.



CONCURSO PASABORDO -DESCONECTA2: Esta actividad se realiz6 en conjunto
con los validadores de la marca Pasabordo, ya que estaba cerca la realizacion del
concierto Desconecta2. Este concurso logré aumentar mas de 120 seguidores en
Instagram y mas de 240 interacciones en la mismared social de la marca. La actividad
consistia en que los usuarios debian comentar, etiquetar a una persona con la que
deseaban ir al concierto de Pasabordoy asi participar por un pase doble y una botella
de RM 5 anos. Los ganadores fueron elegidos por medio de una aplicacion llamada
Random Name Picker, la cual elige aleatoriamente usuarios.

CONCURSO NAVIDAD: Esta actividad tuvo como fin generar mas engagement en
los seguidores de la cuenta @conronmedellin e incrementar los seguidores y fans en
las redes sociales de la marca (Facebook e Instagram) en alianza con el validador de
marca digital Wilfran Castillo. Se aumentaron mas de 615 fans en Facebook con mas
de 1.670 interacciones en esta red social y con un incremento de mas de 2.615
seguidores en Instagram. El concurso consistia en que las personas debian de subir
un video cantando la cancién "Mi bendicion eres tu" de Wilfran Castillo con presencia
de una botella de RM. El ganador era la persona que obtuviera mas Likes,
Reproducciones y comentarios en la publicaciéon de la actividad, llevandose asiuna
fiesta en sucasacon Wilfran Castillo el 24 de diciembre.

CONCURSO PADRES: Para el mes de padre se planteé una actividad de concurso
a través de Instagram. Facebook fue la red social repositoria de contenido y de trafico
a la red social de concurso. Se realizaron en total 7 publicaciones, entre ellas 3 de
pauta. La actividad se llevd a cabo del 13 al 20 de junio. La actividad fue bastante
sencilla: subir una foto a Instagram y en la descripcidon poner por qué papa tiene
#LaEsenciadelMejorPapa, la foto con mas likes, resultaron ganadores. Fueron en
total 24 etiquetas de #LaEsenciaDelMejorPapéa de los cuales salieron los ganadores
de la actividad.

Durante el afio 2018 se realizaron 9 concursos con la marca Ron Medellin, esto con el fin
de dinamizar las redes sociales de la marca. Este tipo de estrategias generan
posicionamiento de marca, acercamiento con el consumidor final y logra un alto
engagement:

DiA DE LA MUJER: Este concurso se realizé con el fin de generar mas engagement
en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e incrementar los seguidores y fans
en las redes sociales de la marca. Esta actividad consistia en etiquetar a 3 amigas en
la publicacién del Giveaway y cada una debia responder al comentario de su amiga
contando por qué se considera una mujer #SuaveYConCaracter usando este
Hashtag. Las amigas etiquetadas también debian seguir a Ron Medellin en
Instagram, y en cada comentario debian etiquetar a @conronmedellin y usar el
Hashtag #SuaveYConCaracter. El jueves (08) de marzo se elegieron a las 4 las
ganadoras de manera aleatoria con la herramienta Randon Name Picker. El premio
fue una botella de Crema de Ron Medellin 8 afios 750 ml + dos copas.



MURAL RON MEDELLIN - FLA: Este concurso se realizé con el fin de generar mas
engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e incrementar los
seguidores y fans en las redes sociales de la marca. La mecanica consistia en
incentivar a los seguidores a tomarse una foto en el mural con sus amigos, la foto
mas creativa ganaba. El premio para Ron Medellin fue 20 botellas de Ron Medellin 5
anos 375 ml.

DIiA DE LAS MADRES GIVEAWAY: Este concurso se realizé con el fin de generar
mas engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e incrementar los
seguidores y fans en las redes sociales de la marca. Se entregaron 5 pases dobles
para una cata de ron con la Esencia del Mejor en celebracién del dia de la madre. El
concurso se hizo por medio de historias de Instagram, la mecanica consistié en las
que se hace una pregunta y la primera pregunta que responda, gana
instantdneamente un pase doble.

DiA DE LA MADRE CON RON MEDELLIN Y WILFRAN CASTILLO ZONA COSTA:
Este concurso se realizé con el fin de generar mas engagement en los seguidores de
la cuenta @conronmedellin e incrementar los seguidores y fans en las redes sociales
de la marca. La mecanica era grabar un video con tu mama dedicandole una de las
canciones de Wilfran Castillo. Gané el video con mayor numero de interacciones y
cumpliera los requisitos solicitados. El premio fue una cena para ella y tres personas,
un dia de SPA para dos personas, una serenata virtual cantada por Wilfran Castillo.

DIiA DEL PADRE MUNDIALISTA GIVEAWAY: Este concurso se realizé con el fin de
generar mas engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e
incrementar los seguidores y fans en las redes sociales de la marca. Los seguidores
comentaron en una publicacion de @conronmedellin etiquetando a dos personas
contando porqué su papa es el mas campeodn. Se entregaron 5 pases dobles para
una cata de ron con la Esencia del Mejor.

AMOR Y AMISTAD CON RON MEDELLIN: Este concurso se realizé con el fin de
generar mas engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e
incrementar los seguidores y fans en las redes sociales de la marca. Cada pareja
participante, debia publicar un video o una foto, respondiendo a la pregunta:
¢ Por qué #CompartimosLaEsenciaDelMejor? Las parejas ganadoras fueron cinco
en total y disfrutaron de una cena romantica en Sinkobar Medellin + botella de Ron
Medellin 5 afos, el sabado 15 de septiembre.

HALLOWEEN CONCURSO GENERAL: Este concurso se realizé con el fin de
generar mas engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e
incrementar los seguidores y fans en las redes sociales de la marca. Nuestros
seguidores debian escribir el nudo y desenlace de una historia de terror que nosotros
en un post dejamos iniciada. Las historias mas coherentes, creativas y que cumplieran
con los parametros de participacion fueron filtradas y posteriormente seleccionadas



como ganadoras. 12 ganadores cada uno gano 1 botella de Ron Medellin 5 afios 750
ml con kit de material merchandising.

HALLOWEEN CONCURSO ENTREGA INMEDIATA: Este concurso se realizé con
el fin de generar mas engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin
e incrementar los seguidores y fans en las redes sociales de la marca. Nuestros
seguidores debian escribir la respuesta correcta en los post de acuerdo los diferentes
retos planteados para Halloween, la eleccion fue aleatoria a los que acertaron en cada
reto. Fueron 9 ganadores cada uno gané 1 botella de Ron Medellin 5 afios 750 ml con
kit de material merchandising.

NAVIDAD CON RON MEDELLIN DORADO: Este concurso se realiza con el fin de
generar mas engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e
incrementar los seguidores y fans en las redes sociales de la marca. El concurso es
en las tres redes sociales Facebook, Instagram y Twitter, en cada una de estas redes
se hacen concursos denominados RETOS RONEROS. Dénde se realizan diferentes
preguntas sobre Ron Medellin Dorado y quienes acierten ganan.

Para los anexos Consultar la carpeta informe concursos 2018 que reposa en el
archivo en la secciéon Direccién de mercadeo (103.211) y la subserie informes de
gestion (103211-03.01).

Durante el ano 2018 se realizaron 4 concursos con la marca Ron Medellin, esto con el fin
de dinamizar las redes sociales de la marca. Este tipo de estrategias generan
posicionamiento de marca, acercamiento con el consumidor final y logra un alto
engagement:

CONCURSO TRIVIA FUTBOLERA: Este concurso se realizé con el fin de generar
mas engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e incrementar los
seguidores y fans en las redes sociales de la marca. El concurso se realiz6 a través
de Facebook y Twitter (4 y 2 respectivamente), se premiaron a 60 ganadores cada
uno con 1 botella de Ron Medellin 8 afios con kit de material merchandising.

CONCURSO FERIA DE FLORES: Se realizaron dos concursos en donde invitamos
a la conversacion en redes, al uso del hashtag #LaEsenciaDelMejor y a suvez a crear
contenido por parte de los usuarios en Facebook y Twitter 30 ganadores por red, en
total se entregaron 120 botellas de Ron Medellin Dorado con kit de material
merchandising.

CONCURSO DIA INTERNACIONAL DEL RON: Este concurso se realizé con el fin
de generar mas engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e
incrementar los seguidores y fans en las redes sociales de la marca. Convocamos a
toda nuestra comunidad en Facebook para que comentaran cémo celebrarian el Dia
Internacional del Ron utilizando el hashtag #LaEsenciaDelMejor. Los primeros 10
comentarios con mas interacciones ganaban un pase doble para asistir al Tour
Flantastico + 2 botellas de Ron Medellin Dorado + merchandising de la marca.



e CONCURSO HALLOWEEN: Este concurso se realizé con el fin de generar mas
engagement en los seguidores de la cuenta @conronmedellin e incrementar los
seguidores y fans en las redes sociales de la marca. Nuestros seguidores tuvieron la
oportunidad de participar en las 3 redes sociales en donde se entregaron 5 premios
en cada una, cada premio consistié en 2 botellas de Ron Medellin Dorado 750 mlcon
kit de material merchandising.

Anexo 18. INFORME CONCURSOS 2019 RM

2. CONCURSO LAS 5 MUCHACHITAS RON MEDELLIN

Para darle mayor fuerza a el lanzamiento de la nueva imagen de Ron Medellin Extra Afiejo
5 afios Sin Azucar Adicionado a nivel nacional, se realizé una estrategia digital con la
colaboracién del canta-autor Wilfran Castillo en el afio 2017, donde lideré toda la actividad,
la cual nos permitié hacer difusion digital de este nuevo producto especialmente en la costa
con un acertado despliegue en redes. Se realizé evento de lanzamiento conjuntamente con
la final de este concurso en el marco del Carnaval de Barranquilla.

Anexo 19. CONCURSO RON MEDELLIN #LASSMUCHACHITASCARNAVAL

3. LOOK REDES SOCIALES RON MEDELLIN

Se realizan aplicaciones en las redes sociales de la marca para las principales fechas
especiales. Se anexan las aplicaciones que se realizaron para Vacaciones, Dia de la Mujer,
Madres, Padres, Colombia Moda, Feria de Flores, Amor y Amistad, Halloween, Nuevo
Producto Ron Medellin Dorado, Navidad, entre otras en los afios 2017, 2018, 2019 y 2020.

Anexo 20. LOOK REDES RM

3. SITUACION DE LOS RECURSOS:

A Recursos Financieros:

N/A

B. Bienes Muebles e Inmuebles

N/A

DETALLE DE LAS CUENTAS BANCARIAS Y TiTULOSVALORES
N/A



RELACION DE INVENTARIOS

ERIKA ALEXANDRA LOPEZ LERMA
- Placa L : .
Placa Vieja Nueva Descripcién Articulo Marca Serial
SILLA TELA NEGRA C/BRAZOS
FO07357 GIRATORIA N/A
PORTATIL, LECTOR CD/DVD,
FO07275 MOUSE LENOVO
F000277 | TELEFONO ALCATEL
4. PLANTA DE PERSONAL:
N/A
5. PROGRAMAS, ESTUDIOS Y PROYECTOS:
N/A
6. OBRAS PUBLICAS
N/A
7. EJECUCIONES PRESUPUESTALES:
N/A
8. CONTRATACION:
2016
conTRATO | FECHA | CONTRANSTA | CONTRATACION “CoNTRATO CONTRATO | INTERVENTOR | EYECUTADO | ppgceso
Vinculacion publicitaria en
actividades promocionales
Consorcio Vinculacién en las fechas e;pecialgs y ERIKA
2016SS330021 | 22/08/2016 Licollano S.A S, publicitaria Sga:iazzfslzstas ang/nersanasealx $ 24.880.100 LgIIDEé(zAtlE;[GA X
departamento de Guainia
en el 2016
Vinculacién publicitaria 'y
activacion de marca con el
portafolio de la FLA en la
version Xl del Green Moon
Festival y el Festiva
_ _ 5 Folclc’:(ico Cultural y ERIKA
4600005359 | 17/06/2016 Gr“gf’A'_‘g_‘"a' \”)'Sgl‘l‘(':ica'fl’: gfgf{;';’:c’ia '3'83 San‘iz $ 120.000.000 ALEXANDRA X
Catalina 2016 en la Isla de LOPEZ LERMA
San Andrés. Evento que se
llevara a cabo desde el 21
hasta el 26 de Junio del
2016 y desde el 17 hasta el
19 de Septiembre del 2016




NUMERO DE FECHA NOMBRE MODALIDAD DE OBJETO DEL VALOR NOMBRE EJECUTADO EN
CONTRATO CONTRATISTA | CONTRATACION CONTRATO CONTRATO INTERVENTOR PROCESO
respectivamente, en el
departamento de  San
Andrés durante el afio
2016
Prestar el servicio de
operacion logistica para
o o eien 2o o
Montajes . S ALEXANDRA
. Prestacién de Alcoholes de Antioquia en Hasta
4600005550 26/07/2016 Prosonido o ) L LOPEZ LERMA - X
SAS. servicios I:;etf)lr:?;aes trad|C|:r:1aIes|02 $1.188.789.773 JOHNAIRO MENA
o L OCAMPO
municipios de Antioquia y
eventos pequefios. Grupo
N°1
Vinculacién publicitaria en
actividades promocionales
en las fechas especiales y ERIKA
en las fiestas aniversarias a ALEXANDRA
Consorcio Vinculacion realizarse en el LOPEZ LERMA —
201655330018 | 12/07/2016 Licollano S.A.S. publicitaria departamento de Arauca $ 125.714.530 REEMPLAZADA X
en el 2016, de conformidad POR JULIANA
con la propuesta GIRALDO MACIAS
presentada por el
comercializador
2017
., NOMBRE EN
NUMERO DE NOMBRE MODALIDAD DE OBJETO DEL VALOR
CONTRATO FECHA CONTRATISTA CONTRATACION CONTRATO CONTRATO INTER;IENTO EJECUTADO PRS%CE
Prestar el servicio de
operacion logistica
para realizar los ERIKA
eventos de la Fabrica ALEXANDRA
) . .. de Licores y Alcoholes LOPEZ
4600005550 26/07/2016 M°"taJ§SAPg°S°”'d° Przitsci'cci’gsde de Antioquia en las | o 6;':;; 73 | LERMA - X
e fiestas tradicionales a R ) JOHNAIRO
celebrarse en los MENA
municipios de OCAMPO
Antioquia y eventos
pequefios. Grupo N°1
- ERIKA
Suministrar estuches ALEXANDRA
para empacar LOPEZ
INMCOR GROUP . diferentes  productos Hasta
4600006152 29/12/2016 SAS. Suministro de la Fabrica de| $1.636.411.882 LEE:\/IK/:- X
:cgres Y Alcoholes de ROTHSTEIN
ntioquia GUTIERREZ

9. REGLAMENTOS Y MANUALES

Algunos de los procesos de la Subgerencia de Mercadeo y Ventas se rigen por el instructivo
de Publicidad vigente publicado en Isolution.

10. CONCEPTO GENERAL.:

En la Direccidén de la marca Ron Medellin, donde el reto principal era recuperar el
posicionamiento y presencia de la marca a nivel nacional, ya que venia perdiendo esto en




los ultimos afos, por estarazén la marcatuvo un pilar muy importante y es que Ron Medellin
se convirtiera en la mejor compania para disfrutar un sabor con La Esencia Del Mejor, ese
placer de disfrutar un momento de recompensa o gratificacion que otorga este producto.
Todo esto para volver a estar presente en la mente de los consumidores, que para el caso
del departamento de Antioquia estaba con muy poca participacion de acuerdo a los
lineamientos de administraciones anteriores. Gracias a este pilar y al lineamiento de la
administracion actual, este posicionamiento y presencia de marca volvié a notarse, gracias
a la gran cantidad de estrategias implementadas en diferentes formatos y espacios, como
el plan de medios para la marca, estrategias de rotacion y presencia de marca establecidas
para todos los canales, manejo adecuado de las redes sociales y concursos que incitivaron
al consumo de Ron Medellin desde plataformas digitales. Actividades BTL teniendo
presencia en todos aquellos eventos que generaran satisfaccion, exclusividad, disfrute,
tranquilidad, acompafiamiento, intimidad, que a nivel de comunicacion hacen que los
consumidores sepan que la marca esta presente para vivir y disfrutar de esos momentos
llenos de la esencia de Ron Medellin, lo que finalmente se traduciria en mayores ventas y
por ende mayores ingresos para el departamento.

Es importante mencionar que Ron Medellin es a nivel nacional una de las principales
marcas en el sector de licores, por lo que se vio necesario implementar estrategias de
sostenimiento a los consumidores frecuentes y nuevas estrategias para cautivar publico
joven que va emergiendo a través de los afios y que hoy dia tienen mayores opciones de
consumir licores de diferentes categorias, por eso se requiere que estos jovenes se
enamoren de la marca. Por lo anterior se pensé en que la mejor forma de llegar a este
publico objetivo seria a través de unos validadores de marca que ademas de ser vigentes
permitieran captar la atencion de nuestro publico objetivo, por lo que desde la subgerencia
de Mercadeo y Ventas se decidid darle continuidad a la agrupacion Pasabordo hasta
finalizar el contrato como validadores de la marca, y se vincul6 a través de los
comercializadores como validador digital al cantautor Wilfran Castillo, quien tiene mayor
afinidad en la zona costa donde Ron Medellin tiene gran participacion en los departamentos
de esta zona, y ademas es lider del mercado es la categoria de Rones. Adicional a esto se
convocan diferentes influenciadores y food bloggers para que de manera organica realicen
contenido sobre la marca, invitandolos a diferentes eventos que se programan con Ron
Medellin.

Nuestros validadores de marca realizaron un despliegue de la marca a nivel nacional, en
eventos y en redes sociales, lo que permitié aumentar los seguidores e interacciones en las
redes sociales de la marca, generando asi mayor posicionamiento y recordacion de marca
a través de diferentes publicaciones, menciones, concursos y demas acciones que se
requerian desde la marca.

Se continua con el relanzamiento de Ron Medellin Extra Afejo 5 Aios Sin Azucar
Adicionado a nivel nacional, para darle un giro importante a este producto que venia
tendiendo una mala percepcion del consumidor, ya que la botella inicial tenia la forma
similar a la botella de Ron Medellin 3 afos, y esto generaba confusion al momento de
compra. Adicional a esto se realizan diferentes actividades para promover el resto de
productos del portafolio de Ron Medellin.

Se continla comunicando los premios obtenidos para Ron Medellin en 2017 a nivel
internacional como el International Quality Institute Since 1961 Monde Selection donde se



obtuvieron distinciones Gran Oro para Cremade Ron Medellin 8 afios y Ron Medellin Gran
Reserva 12 afios. Oro para Ron Medellin Extra Anejo 8 Afios, Ron Medellin Extra afejo 5
anos Sin Azucar Adicionado y Plata para Ron Medellin Ariejo 3 afos. También se continua
la comunicacion de los premios obtenidos en el Instituto Internacional de Sabor & Calidad
(iITQi) donde se galardond a nuestra marca con 3 estrellas de Oro para Ron Medellin Extra
Anejo 8 Afos, Ron Medellin Gran Reserva 12 afios y Crema de Ron Medellin 8 anos. 2
estrellas de Oro para Ron Medellin Afiejo 3 afos, Ron Medellin Extra afiejo 5 afos Sin
Azucar Adicionado.

Continuando con el bloqueo del ingreso de Ron Viejo de Caldas a Antioquia, se decide
realizarle muchisima mas fuerza al producto Ron Medellin Extra Aiejo 5 Afos Sin Azucar
Adicionado, producto que logra competir directamente con Ron Viejo de Caldas, y que,
gracias a su cambio de imagen, se logré posicionar fuertemente antes del ingreso de este
competidor nuevo, adicionalmente se continla dandole fuerza a todo el portafolio en los
diferentes canales.

Se decide realizar nuevo proyecto para la categoria de Ron Medellin, uno de ellos es el
Proyecto Caribe donde lo que se presente es tener un producto con un sabor dulzén, que
sea suave y que no declare edad, ya que es un ron joven. Este proyecto se lleva a cabo
para cautivar al consumidor que le gusta un sabor diferente invitando a las personas a que
descubran un sabor diferente que amplia sus opciones. Este producto esta dirigido a
personas mayores de 18 afios con un gusto por el ron dulzén, que lo ven como una opcién
para acompanar sus fiestas y que actualmente tienen preferencia por la competencia. Este
producto lleva el nombre de Ron Medellin Dorado llega para hacer parte del Portafolio de
Ron Medellin. Es el integrante mas joven de la familia. Es un ron versatil, con una mezcla
de rones entre 2 y 3 afos, afejado en barriles de Roble americano. Con buen cuerpo,
intenso aroma y un exquisito sabor con notas dulces. Es el producto con el cual se pretende
hacer bloqueo al ingreso de Ron Viejo de Caldas al departamento de Antioquia, donde ha
ganado participacion en el mercado.

Otro proyecto es el cambio de imagen de Ron Medellin Afejo 3 anos, para las
presentaciones de Vidrio y Tetra. Este producto se renovoé para cautivar a esos
consumidores que veian a la marca como vieja o pasada de moda, ya que en las
presentaciones anteriores aun contaban con el logotipo desactualizado. Las presentaciones
inicialmente que tienen este cambio de botella y etiqueta son las de 375 mly 750 ml en
vidrio y para tetra cambia el disefio de la imagen en 1050 mly 260 ml. Otro proyecto que
se tiene en proceso es el cambio de la etiqueta de Crema de Ron Medellin.

11. FIRMA:

—

ERIKA ALEXANDRA LOPEZ LERMA
DIRECTORAOPERATIVA
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Se eligid la opcidon 1, Se envia arte para que
sea adaptado en el plano mecdnico del
envase de Tefra Prisma.
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Para Ron Medellin 3 anos TRETA se
hizo un cambio de imagen
obteniendo como resultado:
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Se pidio el arte de la etiqueta para montarla
en un dummy y tomar una decision por parte
de la Subgerencia de Mercadeo.
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Estado:
Se tomala decision que la opcidn 2 fue la ganadora y

se solicitan artes para entregar a proveedoresy hacer
muestras con gjustes durante el proceso.



Para Ron Medellin 3 anos se
hizo un cambio de envase y
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resultado:
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Un productoque compita
directamente con RVC.

Ampliar portafolio de Ron Medelin en
la linea base.

Sabor dulce, productodiferente al
ron seco (interior pais). Un producto
que compita directamente dentro

; Producto con diseno de botella y
de la categoria de rones dulces.

etigueta modernas que respondan
a las tendencias mundiales en
licores.

Un productoque no declare edad.
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EVALUACION DE NUEVO PRODUCTO

ALTERNATIVA DE RON QUE PROBO Y LE GUSTO MAS

RESPUESTA UNICA
PRUEBA DE PRODUCTO
RON 2-3 ANOS o
N M

- M

RON VIEJO DE CALDAS

*A continuacion se muestran los resultados ToTAL honata
dela Fase #1 para el diseno de empaque
Ron Medellin 2-3 anos. DIC 2017 — FEB 2018

Fuente: Consumer & Insights
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Y nuestro resultado...




Aroma

Un aroma con un dulsor alto de

connotacion a vainilla, Caramelo,
chocolate, frutos secos y con toques
de miel.

PRESENTACIONES

375 mly 750 mi

SABOR

Notas dulces, sabor a
vainilla, chocolate, frutos
secos y caramelo.

ENVASE

Botella transparente con un
diseno moderno de acuerdo
a las tendencias mundiales
en licores. Exclusiva.

~ A~
ANEJAMIENTO /’)224 i

Mezcla de 2y 3 anos
< 100RAD ETIQUETA
3 ’ Diseno moderno en material
: adhesivo transparente que

CAJA MASTER responde a las tendencias

375 ML X 30 UNDS mundiales en licores.
750 ML X 20 UNDS

PRECIO

Precio de venta competitivo
frente a Ron Viejo de Caldas

EMBOSSING

Resalta el nombre del lugar de
origen de produccion del
producto



El nuevo Ron Medellin Dorado llega para hacer parte
del Portafolio de Ron Medellin.

Es el infegrante mds joven de la familia. Es un ron
versatil, con una mezcla de rones enfre 2 y 3 anos,
anejado en barriles de Roble americano. Con buen
cuerpo, infenso aroma y un exquisito sabor con notas

dulces.

& odellire

DORADO




e Color: es catalogado como un ron oscuro, con su
infenso color dorado oscuro de gran belleza y riqueza.

e En nariz: es unron supremamente aromatico, notas
muy marcadas de chocolate, vainilla, caramelo y frutos
SeCcos, por su estructura y por su mezcla se generan
todos estos aromas.

e En boca: Entrega un suave sabor dulce, con foques
de vainilla, chocolate, frutos secos, caramelo y miel,
seguido de un cosquilleo sedoso.

Su recordacion en nariz es dulce, y se corrobora en
boca con un suave sabor dulce.

& odellire

DORADO




CONCEPTO

PRUEBALO




£
. vn PRUEBALO

Un sabor diferente
con notas dulces
que acompanan

LA ESENCIA DEL MEJOR

ELEXCESOIDETALCOHOMNESIPERIUDICIALPARATCA'SALUDPRO }T‘F mummnmmm 35% VOL.
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OBJETIVO
PRINCIPAL




NUESTRO OBJETIVO //

Lanzar nuestro nuevo

RON MEDELLIN DORADO
invitando a las personas a que
descubran un sabor diferente
que amplia sus opciones.
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A QUIEN LE HABLAMOS

NUESTRO PUBLICO OBJETIVO //

Personas mayores de 18
anos con un gusto por el Consurmidores
ron dulzon, que lo ven Ron en general
como una opcion para

acompanar sus fiestas y
que actualmente tienen sl
preferencia por la Rones dulces
competencia.




DORADO

NUESTRA
ESTRATEGIA




;COMO LO HAREMOS?

Buscaremos que las personas prueben nuestro
Ron M edellin DORADQO y vivan|a experiencia

de nuestro sabor, enfocando nuestro lanzamiento
en un sampling diferente y sensorial que se active
en todos los canales, enfocando la comunicacion
en la novedad y apetitosidad.



ESTRATEGIA
DIGITAL




VIDEO EXPECTATIVA HISTORIA// VIDEO EXPECTATIVA FACEBOOK -
INSTAGRAM//
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UN NUEVO SABOR =
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DEJA QUE LA VIDA
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2. CANAL

MAYORISTAS
1. CANAL C
3. CANAL TAT
VENDEDORES /1) ort 360°
Q /ool
DORADO
5. CANAL 4. CANAL ON
MODERNO

Realizar actividades en los canales generando contacto
directo a través de diferentes actividades.
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1. CANALVENDEDORES

Composicion de la fuerza de ventas

VENDEDORES CANTIDAD SUPERVISORES/SUPERNUMERARIOS CANTIDAD
TAT - CANALON 17 TAT - CANAL ON- POBLACIONES CERCANAS 2
POBLACIONES 11 POBLACIONES LEJANAS 1
MAYORISTAS 2 CANAL MODERNO 1
CANAL MODERNO 5 SUPER NUMERARIO 2
TOTAL 35 TOTAL 6
TOTAL 41
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1. CANALVENDEDORES

PLAN DE COMISIONES

PRODUCTOS

IMPACTOS VOLUMEN ESPECIALES
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1.1 IMPACTOS

* OBJETIVO: Realizar lanzamiento de este nuevo producto a la fuerza
de venta de Antioquia, ya que a parte de tener un nuevo producto
para competir con Ron Viejo de Caldas en sus zonas, su motivacion
principal sera participar por la rifa de diferentes premios para los
vendedores que logren impactar mas del 80% de sus clientes con Ron
Medellin Dorado en el canal TAT, POBLACIONES y CANAL ON.

* Los vendedores podran participar en la rifa por lograr sus metas en
impactos (Codificacion).
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DURACION: 15 de noviembre al 31 diciembre.

1.1 IMPACTOS TAT, POBLACIONES y ON.

PREMIOS PARA RIFAR CADA MES T TOTAL PPTO

TENTATIVO TENTATIVO

VENDEDORES | CANTIDAD PREMIO CANTIDAD | POR C/ITEM | POR PREMIO
TAT - CANALON 7 MOTOCILETA YAMAHA BWS X 1 8.000.000 8.000.000
o OBLACIONES m TV 50" 3 2.300.000 6.900.000
MINICOMPONETE PORTABLE 4 1.300.000 5.200.000

TOTAL 28 1 CAJA DE RON MEDELLIN

DORADO 750 ML 10 581.000 5.810.000

TOTAL 25.910.000

* Se realizard una rifa con los vendedores que logren superar el 80% de impactos.

* Esta actividad se medira basados en la totalidad de impactos por cada vendedor durante el mes de diciembre (La UT
debe entregar el listado de vendedores con nimero de clientes para medir los impactos durante la actividad de Ron

Medellin Dorado).
* Elalcance y compromiso del operador es es entregar a la FLA informe semanal de la actividad.
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1.1 IMPACTOS TAT, POBLACIONES y ON.

DINAMICA

DURACION: 15 de noviembre al 31 diciembre

Reunioén lanzamiento: 3 de noviembre de 2018 (entregar una botella de Ron Medellin Dorado a cada vendedor).
Reunion Seguimiento: 1 diciembre

Reunion premiacion: 5de enero 2019

En la reunidn de premiacién se realizara una rifa con los vendedores que logren superar el 80% de impactos, la UT entregara el

listado de ganadores al operador para realizar la rifa. Los nombres de los vendedores participantes deberan ser ingresados en una
urna para realizarlarifaal azar. La urnadeberd estar brandeada con el logo de Ron Medellin Dorado.

El dia que se realice lapremiacién se debe hacer de lasiguiente manera:

Se debe tenermodelo pararealizar degustacion de Ron Medellin Dorado.
El auditorio debe estarbrandeado con la marca para celebrardicha premiacion.

Larifa de los premios se debe realizar de lasiguiente manera:
1 Se rifa primero lamotocicleta, paraque todos los participantes tengan la misma posibilidad de ganarsela.
2. Contindan conlarifade lostelevisores, minicomponentes y posteriormente con las 10 cajas de Ron Medellin Dorado.
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1.2 IMPACTOS TAT, POBLACIONES y ON.
(supervisor - supernumerario)

« DURACION: 15 de noviembre al 31 diciembre.

* OBIJETIVO: Premiar a los supervisores y supernumerarios de los canales TAT, POBLACIONES y ON por
cumplimiento de metas en impactos del mas del 80% en su grupo de fuerza de ventas.

* META: Los supervisores y supernumerarios ganaran si su grupo cumple minimamente el 80% en el
total de los impactos del grupo.
* Ganard 1 supervisor $1.000.000 por cumplimiento de metas. (pueden ganar hasta 3 supervisores)

 Ganard 1 supernumerario S$500.000 por cumplimiento de metas (pueden ganar hasta 2
supernumerarios)

* Provisionar $3.000.000 para supervisores por tiempo de la actividad.
* Provisionar $1.000.000 para supernumerarios por tiempo de la actividad.
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1.3VOLUMEN DE VENTAS MODERNOQOY
MAYORISTAS

e DURACION: 15 de noviembre al 31 diciembre

* OBIJETIVO: Premiar a los mejores vendedores del CANAL MODERNO y MAYORISTAS por volumen
de ventas en unidades reales.

* META: Los vendedores que cumplan el 100% en sus metas en volumen de ventas en el canal
moderno y mayoristas seran premiados. La cuota es definida por la UT, quien entregara un
estimado de ventas para este producto y poder realizar proceso de cotizacidon. Las metas para
el tiempo de la actividad las entregaran dias previos al inicio de la actividad.

* Bolsa de premios: $3.500.000 por tiempo de la actividad.
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1.4VOLUMEN DE VENTAS MODERNOY
MAYORISTAS (supervisor)

* OBIJETIVO: Premiar al supervisor del canal Moderno por cumplimiento de metas en volumen de
ventas del mas del 90% en su grupo de fuerza de ventas.

 META: El supervisor ganara si su grupo de vendedores cumple minimamente el 90% del
volumen de venta de la cuota global del canal moderno. La cuota es definida por la UT, quien
entregara un estimado de ventas para este producto y poder realizar proceso de cotizacion Las
metas para los meses de diciembre y enero las entregaran dias previos al inicio de la actividad.

e Ganarad 1 supervisor $1.000.000 por mes por cumplimiento de metas por tiempo de la
actividad.
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1.5 0BSEQUIO RM DORADO 750 ML

OBIJETIVO: Obsequiar una botella de Ron Medellin Dorado 750 ml a los 5.000 principales clientes segun
el volumen de compra de los canales TAT, POBLCIONES Y ON. Tenjendo como premisa que es un
producto nuevo y la intencion es continuar con la estrategia de PRUEBALO, de tal forma que se logre
capturar a los principales clientes que hacen el volumen de compray crean en este nuevo producto.

El vendedor debera entre%arle una tarjeta a los clientes seleccionados para que esperen este nuevo
producto en su pedido. La lista de clientes seleccionados se los comunicara la UT cuando haya producto
disponible parala actividad. (se deben producir 5.000 tarjetas con informacién de nuevo producto).

Estas unidades se entregaran con el pedido de cada cliente.
Las unidades son limitadas. (seran 5.000 unidades de Ron Medellin Dorado en 750 ml)

Las unidades que se entreguen a estos clientes seran relacionadas en una planilla por parte del personal
de la UT, luego de la entrega de estas botellas la UT entregara las listas a la FLA para que se pueda
realizar verificacién posteriormente.

La UT debe entregar listado de los 5.000 clientes principales, para que el operador pueda verificar las
cantidades entregadas ala UT vy las cantidades entregadas a los clientes con las planillas
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1.6 OPERADOR

La UT destinard a una persona que sera el contacto de la UT con el operador para entregar informacion
semanal sobre los impactos de cada vendedor, para que el operador haga el seguimiento y la tabulacion de
la actividad. (El operador debe hacer seguimiento semanal a la actividad, todos los lunes el contacto de la
UT le entregara la informacion al operador, solo se debe evidenciar el progreso en porcentaje de
cumplimiento, no se puede revelar la meta de cada vendedor en el grupo).

Creacion de grupo.

Mantenimiento.

Reunidn lanzamiento (1) (entregar una botella de Ron Medellin Dorado a cada vendedor).
Reunidn seguimiento (1)

Reunién premiacion (1)

Pago premios.

Entrega de premios.

Se le entregara material POP para decorar el saldn de reuniones.
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1.7 MATERIAL

* Se tendrd la fuerza de ventas uniformada para esta actividad, seran camisetas tipo polo con la marca Ron
Medellin Dorado. 100 CAMISETAS, 50 GORRAS.

* Material POP (50 ayuda ventas).
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2. MAYORISTAS (Exhibiciones)

OBIJETIVO: Tener dos actividades de colocacién de producto asi:

1: EXHIBICIONES ESPECIALES: las cuales se realizaran en 134 puntos que ya estan
negociados con los comercializadores de Antioquia en los cuales se colocara kit de
exhibicién, este sera instalado por el vendedor de cada zona. Duracidon 1 mes. Operador
instala.

Se tomaran 15 puntos adicionales y se entregara e instalara kit para la exhibicion.
Operador encargado.

El material sera instalado por el operador y no por los vendedores ni los
administradores de los sitios. La idea es que el material se implemente de manera
unificada y bien exhibido. El acompafiamiento a esta instalacion se debe realizar con el
vendedor.
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2. MAYORISTAS (Exhibiciones)

A los 134 puntos no se les dara incentivo adicional, porque ya estan negociados por
los comercializadores de Antioquia.

OPCION INCENTIVOS 1: A los otros 15 puntos, por dejar la exhibicién se les dejard
cada mes una caja, en total 15 cajas (300 botellas al mes) Se entregara mes vencido
para garantizar exhibicion.

OPCION INCENTIVOS 2: Alternativa de entrega para los 15 puntos por dejar la
exhibicidn se les dejara cada mes:

PRIMER MES: 1 ancheta (15 anchetas)
SEGUNDO MES: 1 nevera con producto (15 neveras)
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2.1 OPERADOR

Entrega de planillay kit
En 134 puntossolo se entrega kity planilla einstala.

En los 15 puntos adicionales planilla, kit y caja mensual con papel, mofio y tarjeta y modelo de
protocolo.

Pago y distribucion de material POP (Afiche, cenefa, chispa, mdvil, banderin y volante). Instala
operador en 134 puntos, 15 puntos. En el caso de los 15 puntos en todos se tendran

degustacion.

Se realizaran 2 visitas mensuales para revisar el cumplimiento del compromiso de la exhibicidn.
En caso de incumplimiento no se entregara el obsequio.
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2.2 MAYORISTAS (Dependientes)

* OBJETIVO: Tener dos actividades de colocacion de producto asi:

2. DEPENDIENTES: Premiar a los dependientes de los 149
establecimientos mayoristas participantes que ofrezcan como primera
opcion Ron Medellin Dorado. Ademas portaran gorra y botdn el fin de
semana (Viernes y Sabado).

* Se realizaran 2 visitas mensuales (298 visitas al mes en total x 1 mes)

de un comprador incognito y se premiara a quienes ofrezcan
inicialmente Ron Medellin Dorado con 10 botellas de 375 ml de Ron
Medellin Dorado a cada sitio ganador.

e 2.980 botellas de 375 ml.
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2.3 OPERADOR

* La actividad de comprador incognito se desarrollara en en los 149 puntos, para
garantizar el impacto de la actividad en un 100%.

* Entrega de gorras para un total de 1.490 unds. (149 puntos 10 gorras por punto,
los dependienteslas deben portarjuevesy viernes).

* Contratar comprador incognito a quien le deben ofrecer Ron Medellin Dorado
como primera opcion.

e 2 Visitas x mes de comprador incognito para validar actividad, por
establecimiento.
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OPERADOR ESCOBAR EVENTOS

Activacion en 15 puntos en las plazas el cual esta actualmente con Ron Medellin,
se pasaria a Ron Medellin Dorado durante los 2 meses (diciembre — enero)
Diciembre ya estd pago. (Se mantienen los 15 que actualmente tiene la
actividad).

Escobar Eventos cotizara el mes de enero.

Contemplar: producto por 2 meses, copas x 2 meses, tent card y volantes.

Se ajustara la presentacionincluyendovaloresy cantidadesreales.

"r/"n oft
& edtellin

DORADO




OPERADOR ESCOBAR EVENTOS

* A los 15 puntos por dejar la exhibicion se les dejara cada mes una caja, en total
30 cajas (600 botellas para 2 meses) Se entregard mes vencido para garantizar
exhibicion.

OJO: Revisar si se cambia el incentivo por: primer mes ancheta, segundo mes

neveray tercer mes, caja. REVISAR CON EL DR. CARLOS ALVAREZ queda pendiente
de revision por el subgerente

* Adicionalllenadode planillay entrega de kit

e Adecuacidonde barriles con Ron Medellin Dorado (15)

* Compra uniforme x 15 modelos (30 blusas cuelloen V y 15 fajones)
e 15 ayudaventas.
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3. CANAL TAT




3.1 CANALTAT

* OBJETIVO: Instalar material POP que sea perdurable en el tiempo.

* En cada establecimiento del canal TAT (Periferia) se instalara: Afiche con
numeracion, cabezote, banderin, movil, flanger y cenefa.

* Se impactaran 2.000 tiendas. (propuesta de tener 2.000 tiendas ya que es un
producto nuevo y de linea, que hara contrapeso al ingreso de Ron Viejo de
Caldas en el departamento). (Se deben cotizar 2.000 — 1000 o 500 puntos
para esta actividad).

* Este material se instalarad a los 2.000 primeros clientes que codifiquen el
producto y realicen compra minima de 500.000 en todo el portafolio.
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3.1 CANAL TAT RIFA (nueva propuesta)

ESTABLECIMIENTOS IMPACTADOS: 2.000 (pendiente de aprobacion de la cantidad segun cotizacién).
DURACION: 1 mes.

MECANICA: Se entregara un afiche a los clientes el cual estard marcado con un cédigo de 4 cifras, con el cual
podrdn participar por diferentes premios con la Loteria de Medellin, de la siguiente manera:

* Premio mayor opcion 1: El ultimo viernes de cada mes.

* Premios secundarios opciones 2, 3, Y 4: ultimo viernes de cada semana. (Exceptuando el ultimo viernes
de cada mes, ya que este dia se realizaria el sorteo del premio mayor). La numeracion de los afiches se
debe realizar del numero 0000 al 2000.

La participacion va ligada a la compra, establecimiento que no compre Ron Medellin Dorado esa semana no
podra participar en esta actividad.

La lIJT cont[jolgré a través de su base de datos los clientes seleccionados para validar la compra vy la participacion
en la actividad.

El material POP debe estar siempre visible en el punto de venta y el afiche y el resto del kit debera permanecer
siempre instalado para poder premiar al ganador, por tal razon se realizaran visitas periddicas para validar que
tengan el material instalado correctamente.
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3.1 CANALTAT RIFAAFICHE NUMERADO
(nueva propuesta)

* PREMIOS:

EL SORTEO SE REALIZARA CON LOS
NUMEROS ENTRE EL 0000 Y 2000

PREMIO MAYOR:

e OPCION1: 4 CIFRAS DEL ULTIMO VIERNES DEL MES (28 DIC 2018): Gana un TOTAL BOTELLAS
viaje DECAMERON doble contodoincluido +2 caja de Ron Medellin Dorado GANADORES GANADORES EN 750
750 ml. POR MES

ML

PREMIOS SECUNDARIOS: ultimoviernes de cada semanadel mesde diciembre. OPCION 1 1 40

(Exceptuando el ultimo viernes del mes, ya que este diase realizaria el sorteo del

. . . OPCION 2 6 120

premio mayor). DICIEMBRE 2018: fechas participantes?7, 14 Y 21.

i OPCION 3 54 540

*  OPCION 2: 3 ULTIMAS CIFRAS: 1 caja de Ron Medellin Dorado 750 ml.

’ ' OPCION 4 543 1.086

* OPCION 3: 2 ULTIMAS CIFRAS: 10 Botellas de Ron Medellin Dorado 750 ml. TOTAL 604 1.786

«  OPCION 4: ULTIMA CIFRA: 2 botellas de Ron Medellin Dorado 750 ml.
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EJEMPLO GANADORES POR FECHAOPCIONES 2,3 Y 4.

# GANADORES TOMANDO COMO EJEMPLO EL NUMERO GANADOR DE 3 CIFRAS EL 330
2 GANADORES 3 CIFRAS
# GANADORES TOMANDO COMO EJEMPLO EL NUMERO GANADOR DE 2 CIFRAS EL 30
18 GANADORES 2 CIFRAS SE EXCLUYEN A LOS 2 GANADORES DE LAS 3 CIFRAS
# GANADORES TOMANDO COMO EJEMPLO EL NUMERO GANADOR DE 1 CIFRAELO
181 GANADORES 1 CIERAS SE EXCLUYEN A LOS 2 GANADORES DE LAS 3 CIFRAS

SE EXCLUYEN A LOS 18 GANADORES DE LAS 2 CIFRAS
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EJEMPLO GANADORES POR FECHAOPCIONES 2,3 Y 4.

GANADORES 3 CIFRAS | [ GANADORES 2 CIFRAS GANADORES 1 CIFRAS

0330 0030 0000 0200 0400 0600 0800 1000 1200 1400 1600 1800
1330 0130 0010 0210 0410 0610 0810 1010 1210 1410 1610 1810
0230 0020 0220 0420 0620 0820 1020 1220 1420 1620 1820

0430 0040 0240 0440 0640 0840 1040 1240 1440 1640 1840

0530 0050 0250 0450 0650 0850 1050 1250 1450 1650 1850

0630 0060 0260 0460 0660 0860 1060 1260 1460 1660 1860

0730 0070 0270 0470 0670 0870 1070 1270 1470 1670 1870

0830 0080 0280 0480 0680 0880 1080 1280 1480 1680 1880

0930 0090 0290 0490 0690 0890 1090 1290 1490 1690 1890

1030 0100 0300 0500 0700 0900 1100 1300 1500 1700 1900

1130 0110 0310 0510 0710 0910 1110 1310 1510 1710 1910

1230 0120 0320 0520 0720 0920 1120 1320 1520 1720 1920

1430 0140 0340 0540 0740 0940 1140 1340 1540 1740 1940

1530 0150 0350 0550 0750 0950 1150 1350 1550 1750 1950

1630 0160 0360 0560 0760 0960 1160 1360 1560 1760 1960

1730 0170 0370 0570 0770 0970 1170 1370 1570 1770 1970

1830 0180 0380 0580 0780 0980 1180 1380 1580 1780 1980

1930 0190 0390 0590 0790 0990 1190 1390 1590 1790 1990

2000
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ANEXO GANADORES CANAL TAT.xlsx

4. TROPAS




4.1 (TROPAS)

* OBJETIVO: Realizar tropas con 12 modelos haciendo recorrido los
dias jueves, viernes y sabados de 7 pm a 1 am en los principales sitios
de consumo de la ciudad, entregando volantes y degustacion de
producto para dar a conocer el nuevo producto Ron Medellin Dorado.

* Ingreso a sitios que estén en la ruta.
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4.2 OPERADOR

e Coordinacién Limo-Ron.

* Contratacion modelos con ARL.

* Transporte y entrega de degustacion.
* Copas.

Entrega de material.

Produccion uniformes.

Refrigerios.
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4.3 CARAVANAS POBLACIONESY PERIFERIA

* OBJETIVO: Realizar caravanas con modelos haciendo recorrido los
dias jueves, viernes y sabados de 3 pm a 11 pm en los principales
sitios de consumo de poblaciones y periferia.

* LA 68 — Castilla, LA 92 — Aranjuez, La 48 — Campo Valdes, La 45 -
Manrique, Barrio Obrero y Florida — Bello, Prado- Bello, Torres —
Copacabana, UdeA - Chagualo, Alrededores UdeM, Puerto Rico -
Santodomingo Savio, La Milagrosa, EL Salvador, Las Brisas, Las
Mellizas y La 49 - Buenos Aires, El Playon - Zamora; establecimientos
cerca a las estaciones de metro como San Javier, Santa Lucia, Niquia,
Aguacatala, Poblado, Industriales; Acevedo.

"r/"n oft
& edtellin

DORADO




4.4 CARAVANAS POBLACIONESY PERIFERIA

e Esta caravana sera realizada por el comercializador de Antioquia
(twistter).

* Previamente se realizara avanzada con los vendedores de la UT para
gue en cada establecimiento este codificado este producto.

* Ingreso a sitios que estén en la ruta.

* Se tendra un operador, quien supervisara la actividad general de la caravana
Twistter. El cual entregara: planillas, fotos, recorridos, sitios impactados.
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4. CANAL ON




4.1 CANALON

* 15 puntos aliados de la FLA + |la tienda de El Tesoro

e Con barril, modelo, degustacion, tent card, cambio de carta,
producto.

* Viernes y sabado

Recomendacion trade:

Desarrollar la actividad de implementacion en los sitios aliados.
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4.2 DEGUSTACION CLUBS

* OBJETIVO: Dar a conocer y estimular la venta del nuevo producto
Ron Medellin Dorado en los principales clubs de la ciudad.

, No. Unds. Valor
Dias de Botellas | Tragos por ., | Personasa ..
No LUGAR ., ) Degustacion Degustacion a
Degustacion | pordia Botella Impactar ) .
750 ml Precio Oficial
1 |Fizebad 104 3.640 3.037.632
2 [Club Campestre 13 3 35 104 3.640 3.037.632
3 |Country Club Ejecutivos 104 3.640 3.037.632
4 |Club El Rodeo 104 3.640 3.037.632
TOTAL 416 14.560 12.150.528

Dias de Degustacion: Jueves, viernes y sabado del mes de diciembre
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4.3 ACTIVACIONES AEROPUERTOJOSE MARIA
CORDOVA

e OBJETIVO: Dar a conocer y estimular la venta del nuevo producto Ron Medellin
Dorado en el aeropuerto principal de la ciudad.

 Se tendra un stand de 2x2 mts. Con modelo de protocolo para realizar
degustacion.

) No. Unds.

Diasde [Botellas por| Tragos por .. | Personasa | ValorDeg.

LUGAR .. ) Degustacion . ..
Degustacion dia Botella Impactar |Precio Oficial

750 mi

AEROPUERTO JOSE MARIA CORDOVA 15 8 35 120 4200 | 3.504.960

([j)las deb Degustacion: 1, 6, 7, 8 13, 14, 15, 20, 21, 22, 26, 27, 28, 29, 30 de

Iclempre.
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5. CANAL
MODERNO




5.1 CANALMODERNO EXHIBICIONES

* DURACION: 2 meses (diciembre y enero) Se propone tener esta
actividad 2 meses para no perder la fuerza del lanzamiento de este
producto en el canal que la vitrina de nuestros productos.

* EXHIBICIONES: PRODUCIR E INSTALAR MATERIAL POP PARA LOS 11 PUNTOS
DEL GRUPO EXITO Y 50 PUNTOS INDEPENDIENTES, ADICIONALMENTE EL
MATERIAL GENERICO PARA LOS LINEALES DE TODOS LOS PUNTOS DE VENTA.
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5.2 PUNTOS EXHIBICIONES

CONGELADOS EXITOS Y CARULLAS 11: PUNTOS FIJOS INDEPENDIENTES 50:
* E.UNICENTRO « CENCOSUD 8

» E.LAURELES - OLIMPICA17

* E.POBLADO

. E. DELESTE * MERKEPAISA 19

* E.ENVIGADO ° EURO2

* E. MAYORCA * MERCADOS MADRID 2
* E.SAN DIEGO « MAKRO 2

* E.RIONEGRO

* C.VISITACION

* C.POBLADO

* C.OVIEDO
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5.3 CANAL MODERNO ACTIVACION

 ACTIVACION: SE TENDRA DEGUSTACION EN 40 PUNTOS DE VENTA CON BARRIL,
PARA CADA PUNTO FIJO SE REQUIERE MODELO DE PROTOCOLO/MERCADERISTA,
PRODUCTO DE DEGUSTACION, MATERIAL MERCHANDISINGY BARRIL.

TOTAL PDV: 40

PUNTOS CON MODELO: 20

PUNTOS CON MERCADERISTA: 20

HORARIOS: 3a 7 PM

FECHAS: DICIEMBRE: 1,2,6,7,8,9,14,15,16,21,22,23,27,28,29,30
ENERO: 4,5,6,7,10,11,12,17,18,19,24,25,26
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5.4 PUNTOS ACTIVACION

N° PUNTOS DE VENTA
. 1 Exito San Antonio
EXITO 2 Exito Bello
3 Exito Aranjuez
4 Exito De Colombia
5 Exito Poblado
6 Exito Laureles
7 Exito Envigado
8 Exito Sabaneta
9 Carulla Visitacion
10 Carulla Visitacion
11 Carulla Oviedo
12 Exito Rionegro
13 Exito Belen
14 Exito Bello Centro
15 Exito La Central
16 Exito Robledo
17 Carulla San Lucas
18 Carulla Tesoro
. 19| Exito Envigado Centro
20 Exito Junin

N. PUNTO DE VENTA

1 MAKRO SAN JUAN

2 OLIMPICA LA MILAGROSA INDEPENDIENTES
3 MERKEPAISA PEDREGAL

4 JUMBO LA 65

5 JUMBO VEGAS

6 METRO BELLO

7 EURO FRONTERA

8 EURO FLORIDA

9 | PROVEDURIA DE EMPRESA PUBLICAS
10 MERCADOS MADRID CALAZANS
11 MERKEPAISA SABANETA

12 MERKEPAISA BELEN

13 MERKEPAISA LA ESTRELLA

14 EURO SABENETA

15 JUMBO RIONEGRO

16 VAQUILA LA 33

17 VAQUITA CALDAS

18 VAQUITA BELEN

19 JUMBO RIONEGRO

20 CARIBE MARINILLA @



5.5 CANALMODERNO (MERCADERISTAS)

* OBJETIVO: Premiar a los 10 mejores mercaderistas de los 40 participantes (30 FLA
10 ut) que ganen las mejores exhibiciones adicionales con el kit de material pop, del
cumplimiento de estos depende la premiacion de los 3 coordinadores del canal

moderno.

* Participan quienes ganen exhibiciones adicionales con el kit entregadoa cada uno de
los mercaimpulsadores en los puntos de venta asignados previamente, todo esto bajo
los estandares de calificacion (ubicacién de la exhibicién, surtido de producto,
material pop, creatividad).

* El premio sera en producto- 1 caja de Ron Medellin Dorado 750 ml por ganador
10 caja con papel, mofio, tarjeta. entrega en el punto de venta)- recomiendo que
se entregue en la FLA, por el ingreso.

* La calificacion la hara el personal de la FLA asignado y se debe llenar planilla de
calificacion.
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5.6 OPERADOR

CONTRATACION MODELOS DE PROTOCOLO
TRANSPORTE ( INCLUIDO EL DESPLAZAMIENTO PARA LAS CALIFICACIONES DE LAS EXHIBICIONES)
ADECUACION 40 BARRILES, 40 TENT CARD, COPAS

PRODUCTO PARA DEGUSTACION — ESTE DEBE ESTAR CON STICKER DE DEGUSTACION UBICADO
TAPANDO EL CODIGO DE BARRAS

PERMISOS EN CADENAS —EN CONJUNTO CON LA COORDINADORA
PRODUCCION Y ENTREGA DE MATERIAL

ENTREGA DE 136 CAMISETAS TIPO POLO CON RON MEDELLIN DORADO, 2 PARA CADAUNO ( 33
FLA, 20 UT, 15 TAT)

ENTREGA DE MATERIAL DE APOYO A LA VENTA COMO VOLANTESY AYUDA VENTAS.

NOTA: TODO EL MATERIAL PARA OBSEQUIAR A LOS CONSUMIDORES QUE SE LLEVE A LOS PUNTOS
DE VENTA DEBE TENER STICKER DE OBSEQUIO.
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ANEXO 5
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; COMO HACERLO?

Partiendo del territorio conceptual de la marca
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Territorio
RECOMPENSA
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IDEA ESTRATEGICA

LA MEJOR RECOMPENSA ES
CELEBRAR JUNTOS 100 ANOS
DE ORGULLO, ALEGRIA Y PASION
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NUESTRA
PROPUESTA
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RON
MEDELLIN
49 ANOS

Nuestra reserva mas
preciaday sin duda alguna
elron mas excelso y de
mMayor anejamiento que
compartiremos con
destacados personajes que
estardn invitados a hacer
parte de la celebracion de
nuestro centenario a fraveés
de este presente.



;COMO LO
CONTAMOS?

Cada elemento puesto, a simple vista al azar, sobre
la fierra o en lo mas profundo del mar, es tan solo el
empaque de la grandeza que lo habita...
Como cada ostra convierte en su interior un simple
objeto en la mas preciada perla, o como la mas
simple roca a fraves del fiempo puede albergar en
su interior el diamante mas excelso.



De igualmaneraq, existe un tesoro sembrado en las entranas de la Fabrica de
Licores de Antioquia,como el mads valiosoy dorado liquido, comparado
Unicamente con los rayos de luz mas puros que despunta el amanecerde

dos soles. Este invaluable legado que ha sobrevivido generaciones enterasy

sucedido bosques pletoricos del mas recioroble, fiene la esencia de una
Mmujer puray se permite ejercer su derecho materno, de dar a luz, desde su
seno, al mas selecto ron, capaz de postrar frente a sus a los mas exigentes
pretendientesy de complacerlos paladares aun de mayor alcurnia.

Se trata de la Cepa mas antigua conocida en nuestra fierra, protegida por
décadas, con la mision de encontrarle un resguardo dignoy seguro que solo
hasta 1970, pudo ser hallado para asi reposar sus raices en maderas tan
antiguas como las de los primeros barcos que besaron nuestras aguas, robles
tan fuertes y nobles capaces de mantener vivala madre que hoy dia sigue
nutriendo la fradicion que tantos profanan, la de anejar naturalimente cada
ron como si se fratara de su Ultima creacion.
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RON
MEDELLIN
COMERCIAL

Esta serd una ocasion
especialpara celebrarjunto
a nuestros consumidores con
un ron diferente, que les
enfregue un nuevo sabor,
fruto de un método de
tradicion, que refleje nuestro
conocimientoa lo largo de
estos 100 anos.



;:COMO LO
CONTAMOS?

Como un homenaje a nuestra tierra, celebbramos un siglo de sabiduria
ronerda, con un Ron solera de reserva exclusiva, cuya crionza en
barriles y su trasiego en cascada hasta besar nuesiro suelo,
representan con gratitud el aporte que le entrega a este maduro
licor, las bondades de una altura perfecta, de una humedad
inmejorable y un clima propicio para su elaboracion. Hoy son cien
anos de resguardo y perfeccidon sobre tierra firme, un suelo sdlido que
hoy representa las bases, de la nueva cuna del ron.



RON MEDELLIN

"GRAN SOLERA
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ANEXO 6



| PROPUESTA
ENTRADA
VALLE //

FABRICA DE LICORES
DE ANTIOQUIA

JULIO DE 2018
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Penefrar los mercados

de Vdlle delCaucay Tolima,
atrayendo nuevosconsumidores
alamarca e incrementando
nuestra participacionen el
mercado nacional.



;A QUIEN LE
HAB LAMOS?NUESTRO PUBLICO

OBJETVO

Son personas que buscan en elron
una altemnativa diferente al
aguardiente para pasar la noche,
pues consideran que este es mas
PAra PAsAr un rato ameno charlando
con los amigos o con la pareja, en
lugar de estar enfiestados. 25 d 45[gnos

Residen en departamentos
donde no se comermohzo Ron
Medellin.




En estosmercados, tienenun gusto
aprendidopor Ron Viejode Caldasy un
marcado regionalismo que hace prefernr
sus productos sobore el de ofras licoreros.

Ron Medellin es un ron con un sabor
diferente al que conocen y de una
region diferente a la suya.




5COMO CONVERTIR LA DIFERENCIAS EN

UNA OPORTUNIDAD
PARA NUESTRA
MARCA?



NUESTRO INSIGHT

“El ron une a las

persondas, les ayuda a
conocerse mejor y
acercarse a pesar de
las diferencias”



; QUE RECOMPENSA
LES OFRECEMOS?

Ron Medellinse convierte enla
alfemativaidedlpora conocemaos
mejory olvidarnuestras diferencics,

ayudandonos a descubrir lo que
nos hace Unicos.



Debemos tener un tono
convocadory cercano, que
iNnvite a las personas a conocer y
descubrir a st mismos y a los otros,
a hacer amigos a pesar de las
diferencias, vincular lo mejor de
la cultura local con la marca.




NUESTRA

PROPUESTA



Como sucede cuando disfrutomos un buen momento
acompanado de un ron, en donde nos encontramaos para
exdaltar y celebrar, asi sucede cuando nos enconframos con
olgu reglon de Colomb|o pues mos adld de nuestras
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EN LA ALEGRIA SE ENCUENTRA
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Nuestro cardcter encuentra su esencia en esos
bellos canaduzales, que comparten una misma
esencia, como la alegria que se siente al bailar aqui
y alld. Somos tieras que llevan la dulzura y la alegria
como imprenta de nuestra manera de ser, como el
lugar comUn en donde convertimos en hermanos.
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LA ESENCIA DEL MEJOR

'V /PROBALO, VE!
Opcion //

Portafolio
Completo

EL EXCESO DE ALCOHOL ES PERJUDICIAL PARA LA SALUD. PROHIBASE EL EXPENDIO DE BEBIDAS EMBRIAGANTES A MENORES DE EDAD. 35% VOL
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LA ESENCIA DEL MEJOR S

Opcion //
Portafolio
Base

EL EXCESO DE ALCOHOL ES PERJUDICIAL PARA LA SALUD., PROHIBASE EL EXPENDIO DE BEBIDAS EMBRIAGANTES A MENORES DE EDAD, 35% VOL
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Ron Medellin
EL EXCESO DE ALCOHOL ES PERJUDICIAL PARA LA SALUD. PROHIBASE EL EXPENDIO DE BEBIDAS EMBRIAGANTES A MENORES DE EDAD, 35% VOL Dorado
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Medellln
Anejo 3 anos

EL EXCESO DE ALCOHOL ES PERJUDICIAL PARA LA SALUD. PROHIBASE EL EXPENDIO DE BEBIDAS EMBRIAGANTES A MENORES DE EDAD, 35% VOL



ANEXO 7



& focdelline

4 "
KEY VISUAL CAMPANAS 2016




MEDALLA GRAN ORO RON MEDELLIN 12 ANOS

. T CDECE 5 ESENCIA
TE MERECES UN PREMIO [ &,

Dt
EL MEJOR RON ANEJADO ~
NATURALMENTE ST =y

DE COLOMBIA . ) o

PARA EL MUNDO




NAVIDAD Y FIN DE ANO

ESENCIA
Y i ore
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EL EXCESO DE ALCOHOL ES PERJUDICIAL PARA LA SALUD. PRORIBASE EL EXPENDIO DE BEBIDAS EMBRIAGANTES A MENORES DE EDAD
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DIiA DE LA MUJER

L DXDESO 0€ ALOOMOL S PERDICAL PRRA LA SALU0
PROMIBASE £ EXPERDI) DE BERIDAS EMBRACANTES A MENDRES DE EDAD 1T VOL




VACACIONES

.

EL EXCESO DE ALCOHOL ES PERJUDICIAL PARA LA SALUD. PROHIBASE EL EXPENDIO DE BEBIDAS EMBRIAGANTES A MENORES DE EDAD. 35% VOL.
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£l EXCES0 DE ALCOHOL ES PERJUDICIAL PARA LA SALUD. PROMIBASE EL EXPENDID DE BESSOAS EMBRIAGANTES A MENORES DE EDAD. Y7% VOL

{CON CARACTER
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DiA DEL PADRE

TRES

GENERACIONES
EN UNA SOLA |l f L
CELEBRACION =y -
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LA ESENCIA DEL MEJOR

EL EXCESO DE ALCOHOL ES PERJUDICIAL PARA LA SALUD. PROHIBASE EL EXPENDIO DE BEBIDAS EMBRIAGANTES A MENORES DE EDAD. 35% VOL.
































































































































































































































































































https://www.minuto30.com/productos-de-la-fla-arrasaron-en-los-premios-monde-selection-2017/414485/



https://www.minuto30.com/productos-de-la-fla-arrasaron-en-los-premios-monde-selection-2017/414485/
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https://business.facebook.com/hashtag/laesenciadelmejor?source=feed_text&epa=HASHTAG&__xts__[0]=68.ARDlGnWFzISJ3SlueGkk2Qg8X31uSQ6wHgAQja5XMFe4ZAWVHl71x_xNUvH-kUerHEjxMFD-cJ0oy3ML24U07AUL5JLR_N6VH6uSG3MkP7mlkN0U1d0RQgT67VyBHGdFnVAJQ1Pm0AADt6zYshXUzJtIdGTACfgm-vK0l0oJZTIQtN6Wt-1CxOig3sd4p6-543vCWmy_LRPNDUPFm6hpcBxlkPXjJuUkz-BrVPdH-GVEEE5KpS2KW00tko_neVLqC8pdCM2HkR4qLTqXBJ4_kTcMxntCYERPc1_4yeaNheOOhLzcxsx2eLOtrjvEt4eTa8kMg_RAey0rxawSvBIw&__tn__=*NK-R
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